IMATE LI DOJAM DA PROMET U VASEM LOKALU SLABI?

Aviko nudi sveobuhvatan: niz proizvoda osmiSljenih za upecatljive vremenski ogranicene
ponude (LTO - Limited Time Offer), odnosno kratkorocne prijedloge u jelovniku koji privlace
pozornost novih kupaca, ali i poticu stalne goste na €eS¢e posjete. VaSe pametno rjeSenje
za povecanje prihoda i prometaliloialll - zalogaj po zalogaj.




Svaka uspjesna vremenski ogranicena ponuda
(LTO) ima dva klju€na rezultata: povecava

PROMET i generira DOBIT.

Podaci pokazuju da vremenski ograni¢ene ponude (LTO) ne samo
da privlace nove goste, ve€ ih poticu i da se rado vradaju - pretvarajuci
znatizelju u lojalnost, a posjete u prihode.

OZIVITE SVOJ LTO UZ
AVIKO U 4 JEDNOSTAVNA

KORAKA

ODABERLIE SVQ] PREPOINATLIIVI
AVIKO PROLZVOD

STVORLTE JEDI

NSTVEND,
PREMIUM LSKUSTVO

¢6 - Birajte izmedu Aviko premium pomfrita, Uparite svoju Aviko bazu s trendi okusima,
’ grickalica ili churrosa — svestranih proizvoda kreativnim dodacima ili prepoznatljivim umacima.
ITOs PRETVARA jednostavnih za pripremu, osmisljenih Usredotocite se na vizualnu privliaénost —
5 za uspjeh u ugostiteljstvu. razmislite o boji, teksturi i prezentaciji koju
ZNATTZELJU U PROMET, (‘ . . -~ ¢e gosti rado podijeliti na Instagramu.
> [ZASTG? Ovi proizvodi su provjeren naéin
A PROMET U PROFIT. za privlacenje gostiju, pomaZzu da se istaknete [ZA8T6% Impresivno jelo iz limitirane ponude
u odnosu na konkurenciju i ponudite neSto privlaci paznju, potice dijeljenje na druStvenim
mreZama i opravdava visu cijenu.

' - o ' pripadnika generacije Z rado ée %

) J19p  mimemeno’ 0 Q@S b i)
OSNAZENA LOJALNOST : o5 : 7

Vizualna privlaénost Aviko Chili = Cheddar

; potfm‘sat‘:a posjetilobirestoran =

zhog atraktivne ogranicene ponu_de'

NOVI IZVOR PROMETA

doista nezaboravno. S

CLICK HERE @ OR |

POCNITE UCINKOVITO.
ALTJEDNOSTAVNO

Promovirajte vas LTO svugdje: u restoranu,

na drustvenim mreZama i putem aplikacija

za dostavu. Naglasite ograni¢enu dostupnost
kako biste stvorili dojam hitnosti.

[ZAST6? Aviko proizvodi pripremaju se brzo

i ne zahtijevaju educirano osoblje, Sto osigurava
glatku implementaciju i dosljedno iskustvo
gostiju — €ak i uz izazove s radnom snagom.

MIERLTE USPIEN T GRADITE
LOJALNOST

Prikupite povratne informacije od gostiju
i pratite prodaju. Ukoliko se LTO pokaZze uspjesan,
razmislite o tome da ga uvrstite na stalni jelovnik.

|[ZASTO? Uspjesne ogranicene ponude ne samo da
povecavaju kratkorocni profit, ve¢ mogu postati
dugorocni bestseleri, gradeci lojalnost

i opravdavajuci povecanije cijena na jelovniku.

Black Nuggetsa pobudila je znatiZelju gostiju, te ih
potaknula da posjete naSe restorane. To je izazvalo
velik odjek na druStvenim mrezama medu mladom

ugostitelja potvrduje da ogranicene
ponude donose profit njihovom poslovanju

DOKAZANI PORAST DOBITI

|zvor: Datassential Mastering the LTO Landscape Webinar, sijeanj 2024.

populacijom, posebno generacijom 2.2

FUGENE VOLSKY-PERATINSKIY

Komercijalni direktor, GFC
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UHVATITE TRENUTAK S €ZZ% LTO IDEJAMA

SPORTSKI TRENUNCI RAZBUTE RUTINU

— SAVRSENT ZA AVIKO FAVORITE ZA DIJELJENJE — POTROSACKI TRENDOVI I ISTAKNUTE INOVACIJE

SUUVREMENT POTROSACT OCEKUJU INOVACIJE ~ NOVE TEKSTURE,

v

ODVAINEDFSELFORMATEOTLRABIATURUTIN.
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& TRENUCIZA
* SEZONSKI PROFIT

SLIONSKL TRENUCE QTVARAJU VRATA VISOKO

-UTJECANIM TEMATSKIM OGRANICENTM PONUDAMA.
PRETVORITE SVAKU TGRU AVIKO CHILE CHEDDAR BLACK NUGGETS - HRABROG
UUNOSNU PRLLIKU'UZ 0KUSA TKARAKTERISTICNOG LIGLEDA - SAVRSEND

v

CLCKHERE  \BIGESHHE)  AVIKO SNACKABLES 51 RTESENJE 24 HALLOWEEN.
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lzvor: DatassennalMastermgrheLTO LandscapeWebmar sijecan] 2024, i..j'

OZIVITE SVOJU SLIEDECU
OGRANICENU PONUDU
POMOCU NASEG LTO PLANERA

b

www.avikofoodservice.hr @ aviko.horeca.hrvatska horeca_hrvatska @ Aviko
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